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Zet Al in als strategisch instrument!

Veel commerciéle teams experimenteren met losse
Al-tools. Het resultaat? Een korte piek, maar geen
duurzame verandering. Met ons programma ‘Al in
Commercie’ ga je een stap verder: wij helpen je Al écht
te borgen in je sales- en marketingprocessen.

Waarom AI?

Omdat het direct waarde toevoegt door
processen te optimaliseren en kosten te
verlagen.

Het maakt je organisatie wendbaarder
en toekomstbestendiger in een continu
veranderende markt.

2

Het Commercieel Groei Model

De basis voor de structurele
verankering van Al in je
commerciéle processen

Ons programma sluit naadloos aan op het Commercieel
Groei Model van BusinessBuilding: het legt de verbinding
tussen commerciéle focus, noodzakelijke randvoorwaarden
en procesverankering - want dat maakt groei duurzaam.

Benieuwd wat Al voor jouw commerciéle organisatie kan betekenen?

Bel of mail om samen jouw groeipad met Al te verkennen.

BusinessBuilding K

Delivering Your Ambition

Wat maakt dit programma uniek?

We combineren training en coaching, zodat je commerciéle
team Al niet alleen gaat begrijpen, maar ook echt gaat
gebruiken. Samen zorgen we ervoor dat Al een vanzelf-
sprekend onderdeel wordt van hun dagelijkse werk.
Efficiénter, slimmer en klaar voor de toekomst.

Onderwerpen die aan bod komen:
Adoptie Hoe krijg je commerciéle teams
enthousiast en vaardig met Al?

Veilig gebruik Data en privacy op orde - zo voorkom

je risico’s.
Acquisitie Al inzetten voor leadgeneratie,
prospectprofielen en outbound.
Marketing Al voor contentcreatie, campagne-
optimalisatie en segmentatie.
Borging Al als vaste waarde in processen,

KPI's en commercieel DNA.

Voor commerciéle teams, sales- & marketingmanagers

en directie
strategische richtip
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